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Hausse du malus et de la TVS, application de a loi d'orientation sur tes mobilités, entrée en vigueur
du protacole d'homologation WLTP pour les voitures neuves... Pas de doute, les codts d'acquisition
el de gestion des véhicules d'entreprises vant connaitre de fortes hausses dans les prochains mois.
Et lacquisition par les flottes de vehicules électriques et hybrides plus onérewy va renchérir
un peu plus la facture. Dés aujourd'huj, les flottes se tournent donc vers les nouveaux services

qui leur sont proposés pour réduire les aulres postes de colts.

ersiene {introduction

de  véhbendes  Hlees
trigues ot Dybrides
dans des flosres, i ¥
a dubord la stratégic de Vemtre-
prise. explique Gilles Bellemire,
direcreur général du loveur ALD
Auromortive, b RSE finvite dany la
serategie des entreprises, Il y @ ohez
nos clients wne prise de conscience

o Verre v er une volonid d five exem

Tous droits réservés a I'éditeur

plaive, Cela remer ln flatee au canr
ele L straedyie dis entreprises »,

Il est vrai que Photizon des Horees
d'entreprises est charpé de lourds
nuages opaguies qui semblent 'éme
donnés rendes-vous pour 2020,
Au premier fanvier prochain, un
nouvean  maluy sera applicable
pour les véhicules neants dés 110 gf
km de CO, au liew de 117 glkm
acruellement. Des 110 glkm le

nualus ne sera plus de 35 € jusqu’ici
s grimpera i 50 €. Ce gui veur
dire que pour les véhicules émet-
tnt des émissions de CO, plus
importantes, le montant du malus
wiaugmenter également plus vite,
Pour un véhicule qui rejetre 140 gf
k. le montant du malus ne seta
plus de 690 € mais de 1900 €,
Erd 147 glkm, c'ese un malus de
3000 € qui sera applicable.
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Basculer vers des motorisations vertes
est une opportunité

Entretien avec
Jérdome Conrad
Président,

LeasePlan France

Jérome Conrad, nouveau président de LeasePlan France dresse
un bilan des enjeux auxquels vont étre confrontées les flottes
d’entreprises dans les prochains mois.

11115 Quelle est I'évolution des
ventes de véhicules aux entreprises et
comment évoluent vos activités? Quel
esta volre sens le sentiment des gestion-
naires de flottes a I'égard d'échéances
telles que la loi de finances et 'introduc-
tion du WLTP?

JER ONRAD. Le WLTP en France
sera déployé au 17 juin 2020 selon les
informations fournies dans le projet de
lai de finance 2019-2020. L'Erax laisse 6
OIS ALY CONStrUctenrs }'i(ll.ll' t."cnulcr ]L‘Lll'
E‘stl'lL'k dl_' \’Lr‘IIiL'Ll]t‘S (L7 Prﬂ"‘r‘llﬂ.‘l’ commer-
clalement au WLTT
Certe période représente pour nos clients

une tli‘}"lll‘[lllli[’t‘ sur I ] 1iL'III(.'ﬁ on h'[LK.'l(

immédiatement disponibles et avec une
raxation encore avantageuse sur Je cycle
:DC2.
Clest également une opportunité pour
eux de retravailler Jeur Car Policy en 2020
et L'II'.“:L'I:‘](EI'L‘T ||:1.1r b:!ﬁ{".lll![ﬂ(_'ﬂl YETS l!l.'S

d'homologation NI

matorisations vertes en vue de respecter
la Joi LOM. 1l est probable qu'on assiste
i une standardis

1 des modiles er des
options propasés aux collaborateursafin de
limiter I'impact de cete nouvelle fiscalicd,
(_:r:pcndnnr. el qu‘i] estéenitaujourd hui,
ce projet de loi garantic une certaine neu-
rralité fiscale avec une augmentation de

Tous droits réservés a I'éditeur

20 % des plafonds CO,. Dans ce con-
texte, nos clients ont plus que jamais
besoin de conseil er d'accompagnement
i la transition. Clest ce que nous faisons
déjit depuis plus d'un an sur e sujet.

Que va modifier selon vous 'introduction
de la loi d’orientation sur les mobilités
(LOM) et quelles vont étre les consé-
quences pour les flottes ?

Certe loi va incier les renouvellements en
véthicules propres et favoriser la reansition
énergétique vers des alternatives au diesel
et i Vessence.

Les conséquences auront un impace sur le

choix des véhicules proposés dans les Car

Policy, les véhicules a faible émission de
CO, yseront plus largement représentés.
Les entreprises devront accompagner Ja
mabilité de leurs employés en les incitant
L
tribue:

r diverses solution ne i con-
1 L réduction des ¢ ions CO,
et 4 facilicer I'introduction de véhicules
]‘Il'l"l'ILICN et ‘:‘Il:\'.'['ri{!ll(.‘.\' d:{“§ |L‘ill'( 'pan:s.
Cela vaaussi stimuler le marché & proposer
des solutions pour accompagner cela.

LeasePlan est dailleurs déji prér pour cela
et a constinué une offre spécifique autour
delélecrrique. Nous nous sommes engagds

i areindie le o zéro émission » de norre
flotte globale d'ici 2030.

Comment LeasePlan se prépare a ces
changements et quels nouveaux services
mettez-vous en place pour les entreprises?
LeasePlan accompagne ses clients en
élaborant des livres blanecs sur tous ces
sujets cump]n:xcs afin J'Appom_'r visibilicé,
compréhension et anticipation sur notre
marché.

Les équipes commerciales sont formées
sur 'expertise quiattendent nos clients,
Les missions d'accompagnement con-
Sllllll”;:’: sont L"‘g-'liL'l“l'l!l I‘I'i]pl_l%"‘.'.c ].'Hllll'
ar ['L‘inl]ﬂ.‘ L{L'S résuh.][s IJL[T.'I!"'L'S n termes
de réduction d'empreinte carbone, mais
t"gah_' ent Ll(_‘ I_'('Ill'l'[ﬁ tout cn continuant I.{L‘
sat i\l -4 ICLll_:i i:!!".'lb! WATCUTS,

Afin de faciliver ka mansition vers des véhicules
decrrifics, LeasePlan propose depuis prés

d'un anune offre complére de LLD intégrant
dessolurions de necharges adaprées aux beso-
ins des collaborreuns: recharge i domicile
avec remboursement automatque pour le
conducrenr, recharge au bureau intégrant le
pilotage énergétique et une caree de recharge
potir le réseau public, Ces offres connaissent
un frane succes,

Quelles sont vos offres « électriques »
proposées aux flottes ?

l.f_‘S '.lid:.'h‘ E(JU'{lfrﬂClncl'l[ﬂ]L‘.’i I'L'(]'Illdui[l‘s
sur 2020 ainsi que les aides Advenir sur
arge per-
ansidérer

l'installation de bornes-de n

mettent aux L'['III'L'P".W.‘.\ EIL‘
Vélecrrigue dans leur Hote,
Nous intégrons ces différentes aides gou-
\v'l.'rrl(:['l'li.‘l‘llil]l_'hI [j.'ll'l! nas t:li-n:_\ IJ.L‘ I(\I\u'ﬁ.‘l'
afin de simplifier la teansition énergérique
des Hotres de nos dlients. Nossolutions de
recharge intégrées garnrissent un poingde
contact unigue aux pestionnaires de Hote
pour tout I'écosysteme du véhicule dec-
mrique. Du coré des conducteurs, I'appli-
cation LeasePlan Charging leur permet de
géolocaliser les 130000 bornes aceessibles
avee la carte de recharge en Europe (25000
en France) leur permertant de rouler sans
se soucier des contraintes diutonomie.
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Mais ce n'est pas tout; la loi de
finances 2020 prévoir égale-
ment l'introduction du proto-
cale d’homologation WLTT au
1" juin prochain. Ce qui veur
dire qud ceue dace une nouvelle
gl'll"l,‘ LiL' [Hi'llLl& cnrreraen \'igucur

tenant i_'{ll'l'll)ll_" (lL' o oy

'au
mode  d'homeologation  plus
sévire puisque le caleul des taux
d'émissions de CO, sera majord

en moyenne de 24 %,

Narurellement, cette hausse des
niveaus de CO, applicable aux
immatriculations  de  voitures
va se répercurer sur Ja fiscalieé
automobile et notamment sur les
montants de TVS (Taxe sur les
véhicules de sociéed) versés parles

entreprises,

L PARC
I.}L'I'I']iL'I \_I'Ji'l[lgl_‘l'l'lL'l][ '.III(III(."

les Hortes vont devoir s

d'.l‘l-
ter; la LOM (Loi d'orientation
sur les mobilitds) dent l'en-
trée en vigueur est prévie en
2020, Celle<ci introduit diverses
mesures en faveur de la mobilicé
mais aussi la fin programmée des

Tous droits réservés a I'éditeur

Gilles Bellemére,
directaur gengral
ALD Automative

véhicules thermiques en 2040,
D'ici 13, les flottes auront 'obli-
gation i partir de 2022, de «

ver-
dir # leurs parcs de véhicules. Le
dispus'{li[' prévi est le suivant : lors
du renouvellement annuel de keur
flotee, toutes les entreprises gérant
un pare de plus de 100 voitures
particulieres devrone intégrer une
part minimale de 10 % de véhi-
cules a faibles émissions a partir
du 1% janvier 2022, Cene part
monteraa 20 %o en 2024, 35 %en
2027 |‘l!i:| 50 % en. 2030,

o Face it cos évolutions, il est clair que
nous allons deveir r'rjnmmfrr‘ d une
recherche doptimisation des cofits
de la part des flottes, indique Gilles

Bellemére. Porer les entreprises, lu
d'un pare va cotiter J.':.'"{rs cher. Nows
somimnes L poter optimiser lewrs TCO

alité va se durcir et la peskion

(ot total dusage dun véhicule)
et les aider & définir une puﬁmﬁrr
o paLtres » .r:‘(t':.fﬂh‘:r' & lenrs investis-
sements. ALD Auromotive i oréé une
cellrele de business intelligence afin de
faciliter Uintradiection dans la florte
de nos clients des vébicules lectriques
ou hybrides, nstallation de bornes
de vecharge ainsi que Larrivée des

voitures connectées et la wélématiue,
souligne le divectenr général d'ALD
Anzomotive. Cest nécessaive car nons
avons wn vrai role de conseil mais
dissi dde défrichenr de solution de
mobilité 5.

Méme rendance chez Arval ol son

direcreur général, Ferréal Mayoly

constate que « b gestion des dewx
grilles de malus en 2020 va éme
compliguée pour les gestionnaives de
flattes. Mais nous sommies i pour les
conseiller de maniére précise ot désor-

wmiais e connaissanee de canse pour
construire aver eux lewr car policy
danis le vespect de lewrs objectifs RSE
et de lewr budget v,

Arval va ainsi s'appuyer sur son
offre Smart, une solution pro-
posée aux Hotres pour les aider

a construire leur seratégic de
transition  énergétique et les
accompagner dans la mise en
ceuvre de solutions de mobilité
alternarives. Arval veur ainsi
donner i ses clients les movens
de transformer leurs ambitions
en matiere de RSE en plans
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d'action concrets. « Au-dlelis de
Lanalyse des parcours réalisés par
les vihicules d'une flotre, il vt anssi
ndcessiaire de p!'r:m’rr en compie la
sitwation des collaboratenrs selon
qu'ils interviennent comme tech-
nicien, manager on commercial
de Lensreprise. Un modéle hybride
ne Sutilise pas camme une voiture
100 % électrique. Une flatte qui
propose wone vévitable offiv dlec-
trigue dait installer des bornes
de recharge sur son site mais aussi
dventuellement au domicile de son
collaborateur v, rappelle Ferréol
Mayoly, directeur général de
Arval France. Ce loueur pro-
pose 4 ses clients dans le cadre
d'un contrar de locaden de
tester un véhicule électrique
pendant trois & six mois et de le
restituer sans pénalivé sila solu-
tion ne convient pas. De méme,

Arval propose aux ut
de véhicules élecrriques dans les
flottes de bénéficier en complé-
ment d'un véhicule thermique
afin de répondre & des besoins
poncruels de déplaceéments plus
lflﬂg‘s. MO ment lf wf{:]i'l.‘“‘l
ou durant les vacances.

ELECTRIQUE OU HYBRIDE?

Tous les loveurs de véhicules mul-
tiplient ainsi les prestations de
conseil et d'analvse des pares auro-
mabiles de leurs clients pour les
aider i s'engager dans |a transition
énergétique, Comme ['explique
Stéphane Crasnier, PDG d'Alpha-
bet, « ({rpr.ri: 2013, nons conseillons
rios elienty avee notre solution Alpha
Electric qui permet de prendre en
compte les usages de lewrs flotses o,
Ce loueur longue durée procéde
en effer & lanalyse d'un pare
automobile grace a 'apport d'un
outil GPS embarqué i bord des
véhicules des  clients
de passer a I'élecrricité. Celui-ci
permet A partir des remontées de
données de déterminer et d'iden-
tifier les viéhicules suscepribles de
passer du thermique a lélectrigue.

désireux

« Comme le souligne Stéphane

Tous droits réservés a I'éditeur

Ferréol Mayoly,
directeur géndral,
Anval France

Crasnier, « pour chaisir enire wne

voitire Bybride et wn modéle élec-

triguie, lex entreprises dvivent se

pencher sur les usages des véhicules

en pare et sur les facilites d'acces i

wne prise de recharge accordees aux

collaboragesrs. Si ces derniers anr un

aceés wisé d une borne de recharge e
nie font pas de kiloméuges impor-

tants, le véhicnle électrigue est alors
recomtmande. Sia Uinverse, laccés i

une borne dlectrique st plus difficile
et des kilométrages réalisés plus mixés
avee de Pnsage en ville er occitsion-

nellement de longues distances i

perconrir, alors sun modele f{vbrirfr
dimpose v, Chez Alphaber, les véhi-

cules électriques ec hybrides repré-

sentent déja 7 % des commandes

des cliens sur l'année. « Lobijectif
et de 10 %, nons en sommes done
trés proches, indique Stéphane
Crasnier. Reste @ savoir si par (i
suite, iy anm la capacité aatteindre
les 20 9% de pareantomobile i faibles
émissions puis d wtteindre les 50 %

comme le préveir la LOM »,

OPTINISER

LES CO0TS D'ENTRETIEN

Mais les loueurs ne sont pas
les seuls & promouvoir I'opri-

misation des coiits au sein des
parcs automuobi
marscillaise spécialisée dans le

Fatec sociéré

fleet management continue de
connaitre une forte croissance
dans sa spécialivé qui est la ges-
tion de parcs. Aujourd’hui
wfleerers  indépendant  gére
60000  véhicules et compre
parmi ses clients 25 % des entre-
prises du CAC 40. U'an passé,
pour le compte de la Horre de ses
clients, Fatec a validé 100000
interventions sur les véhicules
qu'il a en gestion. Comme l'ex-
plique son PDG, Théophane
Courau: « Ce sone entye 400 et
500 appels que nous recevons par
Jouret pour lesquels nous validons
Lintervention technigue a véaliser.
Nous factiurons Uentretien du pare
de nos clients aw cotit réel er non
pas au forfair. Cela se praduir par
1,80 (f'a"e'm;mmi(prmr I € inves-
tit par le client dans la gestion
administrative. De méme, dans le
domaine de la gestion technique,
gridce i notre plateat techniquee gui
dérecte les fiictures ervondes en défis-
wveur di elient on la remise onblide

e

par le garage roujonrs en défaveny
de nos clients, nous parvenons i

© Hutbde Too Siack
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réaliser 1,90 € d'éconontie pour
I € investi par notre clicns ».

L'APPORT
DU FLEET MANAGEMENT

Fatec qui a remporté ['appel
d'offres de ['U
chés publics vient d’

AP sur les mar-
reroirre

d'une centaine le nombre de ses

clients depuis octobre dernier;
soit 14600 véhicules supplé-

mentaires. Er 102 nouveaux

clients devraient rejoindre ce
fleeter prochainement appor
rant ainsi un parc 11500 véhi-

aires. o Nows

cules supplémen
intervenons auprés de flotres qui
sant confrontées @ wne maltitiede
dintervenants:  lowenrs,  assn-
rance, péage, pétrolicys, prista-
taires de maintenance, fﬂgr'nrf
de gestion, UErar, e condue-
indique  Théophane
{:Ull rau. « J'\"}(JHS avens un ('fHH'[ﬂff
ouvert avee 16 000 garages et nos
elients artendent de wotre action

fenrs v,

wre maitrise des cofits mais sur-
font wn gf!in de temps ef volonté
dacquérir une wvision glabile.
Nows opérons le suivi de pare, fe
reporting, le conseil et loptimi-
sarion du parve. Nows proposons
cgalement la gestion des prises de
comniande, le logiciel de gestion »,

Tous droits réservés a I'éditeur

« Les taux de
financement
sontde3a

4 % chez les
loueurs contre
0,6 % dans les
banqgues »

poursuit le patron de Farec.
“ i:':;ﬁf!. notre mission porte éga-
lewment sur les pneamatiques, Len-
tretien, la carrosserie, le vébicule
relatr ou le dépannage remor-
quage . A titre d'exemple, sa
prestation fust Repair destinée 2
aprimi
des véhicules sous contrat per-
met 4 ses cliens deé réaliser une
économie de I'ordre de 350 € en
maoyenne par véhicule sur bes frais

les frais de restitution

de remise en érar.

Er ce fleerer poursuit le dévelop-
l“ﬁ“l(.'nt dt‘ prcﬁ[:ltl[l}n.'i {II: conseils
et d'accompagnement sur 'ingé-
gration de véhicules électriques et
hybrides dans les Horees, sur la ges-
tion de véhicules en pool partagés
mais aussi sur larrivée du proto-
coled'homologation WLT'P et son
impact sur le TCO de la Horre de
ses clients.

Sa réflexion se porte 1 sur les
modes de inancement des flotees
d'entreprises, Avec des taux de
financement qui sont de3ad
chez les loueurs contre 0,6 % dans
les banques, le cofit de V'entretien
qui va du simple au double entre
un loucur et Farec et les frais de
remise en ¢t sur lesquels Fatec
parvient & réduire la facture, ce
fleeter constate un éeart de 10 3

14% sur le TCO des véhicules
entre le recoursa la LLD et Fadop-
tion d'une solution de crédiebail
avee buy-back sécurisé pour un

p'.'ll'f.

LA DATA AU SECOURS

DE LA GESTION DE FLOTTES
Aurre solution mise en avant
pour une meilleure gestion de
parc et une optimisation des
c{’l‘llﬁ. IC TECOLTS 3UX NOUVEanx
logiciels de gestion. Clest le cas
de Gac Technology, une sociéré
l_\:ﬂ“[

qui édite le logiciel Gac
Car Fleet laquelle est proposé en
Sual (pour Seftware as a Service),
c'est-a-dire mis & disposition &
distance et accessible sur le web
via un navigateur internet (ordi-
nateur, tablette, smartphone).
o Nows intervenons dans la gestion
des donndes vecueillies anpres des
différonts prestaraires intevvenant
aspris des flostes v, explique Mar-
thieu Ecl

er, directeur général
de Gac Technology. « Cette soli-
tion de gestion dy flotee destinde

dux serviees géndranx, achats et

Jr‘l"”t’ﬂ'.‘l'ﬂ'rj, ON ERCOTE dHX fiflrt'('”.ﬂﬂj
générales, est miise & jowr fous les
migis grice & limport des données
fournisseurs (lostenrs, pétroliers,
maintenance, snistrel ow encore
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des ressources internes die client
(donindes RH, comptables, nores
de frais, ontils métier) v, précise
cet éditenr de logiciel. « Elles
permettent dapporter un état du
pare, de la siniseralité, duw com-
portement routier, etc. Le gestion-
naire de pare dispase ainsi d'un
véritable outil de pilotage con-
vrant {ensemble du processus de
gestion d'une flotte automobile:
de la gesrion de parc au quori-
dien fusqu'an pilorage financier,
c.\j?ﬁqut Matthien  Fehalier,
Surtour, les indicareurs proposés
(TCO, clasie CO2; PRK...) sont
issus de donndes fiables et mises it

Jour. Le module de gestion de la
Siscalité permet de caleuler auto-

matigueniesit fa TVS an les avan-
tages en natnre. Avee la Data,
s avens developpé des connec-
tenrs permettant de  recweillir
toutes los dunndes provenant des
prestataires et d érabliv le contrile
e factire o

L'"APPORT DE LA DATA

DANS LE SUIVI DES co0TS

@ Ce sont 22 millions de lignes
de données qui semt importées
chaque mots powr le compte de
nos clients v, affirme le diri-
geant de Gace Technology qui
annonce |'introduction d'un
module d'incitation au partage
de véhicules er au covoiturage
eninterne dans les flottes. « De
plus, nowus propesons désormais
MyCarFleet, une application
mobile permettant de faire le lien
entre conductenrs of responsables
du pares, signale Martthieu
Echaliecr. « Avee cette appli-
cation les wtilisateurs pewvent
géalocaliser les diffévents preta-
taires de services ef faire un dtat
des fiens du véihicule en cas de
sinistre ou lors de la vestiturion.
Celle-ci devrair awssi permettre
la mise en place de vébicules
partagés dans Ventreprise o, De
quoi permertre & Gac Techno-
logy de poursuivre sa croissance
de pres de 30 % chaque année.

Tous droits réservés a I'éditeur

Matthieu Echalier,
directeur pénéral,
Gac Technalogy

En 2019, ¢'est encore une crois-
sance de 30 & 35 % qui devraic
étre enregistrée par cet opérateur
qui constare que le marché ne
se tarit pas. « La concurrence sy
e sectenr dactivité est impor-
tante mais la rénlité duw marché
est qu'il est encore sous-dquipd et
que les flostes qui le sone whésitent
pas i venowveler leur solution de
gestion de pare. Quelques chiffres
suffisent pour mesurer lu capa-
cité de développement de Gae
lechnology, souligne Matthieu
Echalier. fl y @ en France prés de
5000 entreprises disposane d'un
pare automobile de plus de 250
wéhicules et en tane que leader
sur son marché, Gae Technology a
200 clients er 265 000 vébicnles
a b vonre. Cela ltisse une grande
miirge de progression ».

DE NOUVEAUX SERVICES

POUR LA VOITURE CONNECTEE
Pas éronnant que de nombreux
prestataires se tournent  vers
l'univers de la gestion des parcs
d'entreprises. 1l en va ainsi de
WehFleer Solutions (ex-Tom Tom
Telematics) rachetde récemment
par Bridgestone. Fort de 50000
clients en Europe, WebFleet se
veutr un FDI.Irn'lS.'WLlr dl_' :\Iulutiu'ﬂs
de gestion pour ses clients, « Une
mission qui passe par la collecte

de danndes au service de lie per-
Sormance et le suivi des véhicules
pour Lamélioration de la prodice-
riviré v, indique Annick Renoux,
directrice des ventes de WebFleet
Solutions. Comme Uexplique cet
opérateur, tous les véhicules vont
éure progressivement équipés de
systémes informatiques ou élé-
matiques embarqués. Avec ces
nouvelles connectivitds, de nou-
vequx  services vont émerger
i Nows réalisans bien siiv, grice an
recueil de données, des prestations
de gestion de pare pour suivee la
maintenance de nos clients, les
remontées des kilométrages ou
le renonvellement des véhicules,
indique Annick Renoux, mutis
WebFlect réalise sa valeur ajoutéc
sur interfigige des fogiciels-md-
tiers de ses clients an travers de la
géolocalisation de lewrs véhicules »,
Il en va ainsi, de la sociéré Mer-
ler Toledo, un petit groupe
international spécialisé dans les
solutions de pesage industriel et
pour le commerce
Avec ses 180 techniciens & bord
en permanence de leurs véhicules

imentaire,

pour intervenir chez les clients,
cette entreprise avait recours 4 la
géolocalisation ainsi qu'i des logi-
ciels de planification, de gestion
des interventions et de gestions
des heures.

-
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GESTION DES DONNEES

ET GEOLOCALISATION

Une bonne partic des données
éaant basées sur du déclaradif et
du théorique, il est rapidement
apparu auy yeux de Jean-Paul
Cannone, chargé de la mise en
place de la géolocalisation dang
l'entreprise, quiil était nécessaire
de disposer de données angibles,
Lintégration de WebFleet a ainsi
permis  d'inerfacer 'ensemble
des logiciels et dapporter une
visibilité sur le positionnement
des intervenants de lentreprise.
Les donndes récupérées ont ainsi
déterminé les temps d'interven-
tion, de trajes, de conduite er de
travail des techniciens, Comme
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lexplique Jean-Paul Canonne,
l'objectif est désormais de pou-
voir apporter de la visibilité aux
clients afin qu'ils disposent d'une
information sur les heures d'in-
tervention et 'heure d'arrivée du
technicien. Dans le méme temps,
I'entreprise bénéhcie d'une infor-

mation plus précise sur la disponi it st
bilité des collaboratenrs er sur les WebRest Selutlons

temps de trajet.
Dans un autre registre, mais tou-
jours dans le domaine du trai-

&

ement des donntées, Mapping
Conrrol vient de « upgrader » son
offre de géolocalisation en y asso-
ciant un oprimiseur de coflits et
dentretiens, Au-deli des services
de géolocalisarion, d'analyse de
conduite et de pestion des mis-
sions, les clients pourront désor-
mais accéder i ce¢ nouveau service
baprisé Optipark. Celui-ci permet
au clients de bénéficier d'un outil
de gestion des véhicules pour en
optimiser le suivi technique et

financier. De maniére entiérement
automartisée et pris en charge par

Mapping Conirel, des alerwes cir-

constancides ¢t des conseils sont
générés grace au traitement intel-
ligent des données techniques e
financiéres récoleées, 1l en va ainsi
du suivi automatisé des entretiens
(calendrier ¢t alertes sur les entre-
tiens selon le plan constructeur)
ainsi que du suivi automarisé des
cofits de la flotre (intégration des
catits et suivi du TCO et du PRK).

JEAN-PIERRE LAGARDE

COYOTE SE TOURNE
VERS LES ENTREPRISES

O

Spécialiste  des  assistants
d’Aide I conduite et de
l'info-trafic en temps réel,
Coyote propose depuis plus
d'un an une offre unique

Olivier David,

B2B destinée 4 la gestion
diracteur commercial France, de parc et Ia géolocalisation
Coyote en temps téel des véhicules

d'entreprises, Bapriste
Coyote Business, cette offre est organisée autour de rrois ser-
vices. Avee la Gestion de florre, les gestionnaires disposent de
tableaux de bord et de rapports personnalisés (kilométrages,
historiques de trajers, entretien, emps de parcours, etc.) de
méme que des alertes et notificarions de surveillance (entrée
et sorrie de zone, mouvement, entretien) afin d'assurer une
gestion plus fine de 'utilisation des véhicules en parc et une

maitrise parfaite de leur activité, Grice duncinterface simple
et intuitive, les gestionnaires pilotent au micux leur Aorte,
et permettent i 'entreprise de gagner en réactivité er d'aug-
menter sa rentabilité, A cette presation s'ajoute I'dide 4 la
Conduite Cayote qui alerte les conductenrs des dangers de la
route (trafic, perturbations, accidents, zones & risque). Les
collaborareurs andcipent les dangers sur 30 km et optimisent
feurs déplacements. Enfin, le service Aprés-vol qui localise er
récupére les vehicules volés 7j/7, 24h/24 partout en Europe,
y compris dans les sous-sols grice i la Technologie Traqueur®
cren partenariaravec les forces de I'ordre. Comme lexplique
Olivier David, directeur commercial France de Covore, « nons
avons séduit prés de 1000 nowveases clients depuis wn an avee
plusiesers signatioes auprés de groupes i forte pororiété, attivés par
la simplicite de notre solution de glolocalisarion. 43 % de nos
contacts seffectuent par le bigis de notre offre de géolocalisation.
WNows capitalisons sur le duo Génlocalisation + Aide @ la conduiee
aftil de créer un cadre gugnantigagnant entre Uentréprise et ses
callaboratenrs v, conclur Olivier David.
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