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INTERVIEW

Les Inspirations ECO : En quoi consiste Iactivité

de MappingControl ?

Daniel Vassallucci : MappingControl est une entreprise
francaise. La fiisle marocaine estrattachde 3 100% & Map-
pingControl France. Notre entreprise existe depuis 10 ans et
nous faisons partie des précurseurs dans le domaine de la
Blématigue embargquée. Aujourd'hul, nous sommes pre-
sents enFrance, en Suisse, en Espagne et au Maroc. Nous
equiponsprés de N0000vehicules atraversle maonde. Nos
SEVICeS NOUS permettent de réduire sensiblement et dura-
blement le colt de possession de véhicules. A cat effet,
nutes Nos salutions ont eté développées dans cette optique
de compression des colts. Notre méatier consiste 3 placer
dles baitiers de télematique embarquée & bord de véhicules
envUe de collecter différentes données relatives auvéhicule
et au conducteur, Cesbaltiers permettent davair accés a un
cartain nombre dinformatons pour, notamment, localiser le
vohicule, ainsi gua une multitude dindicateurs qui permet-
fentde réduire |2 TCC, Lorsque nous parlons de bafters, 18
premiere réaction est de penser & une solution de géoloca-
lisation etde gestion de flote. Depuis plusieurs annges, nous
AvVONS Mis en place Un certain nombre da services exploitsnt
les données collectées par ces boftiers, ce qui Nous permet
d=voir desinformatons précises antsurle vehiculz que sur
le comportement des conducteurs. Nous collectons, analy-
S0NS etrestituons ces informations de fagon synthétique au
gestionnaire de flotte pourlaider et [orenter dans sesprises
de décisions.

En quoi consiste, concrétement, votre approche ?

Les produits sadressent & des entreprises ou a des collecti-
VitBs ayant eu une prise de conscience effective ou latente
aver pour objectf principal la compression des colrs. Nous
proposons des services liés & la gestion méme du parc de
véhicules. Dans ce cas prénis, naus entrons dans lemonde
delageston etnous alons nous intéresser au mode d'schat
desvehicules, 3 leur utlisation, su Rlomstrage parcoury par
rapport au contrat de location qui aurait pu étre mis en place.
Nous proposons egalement des serviceslids au comporte-
Ment du conducteur avec derriére un plan daction penseé et
imaginé pour a lafois reduire les colits iés 8 sa fagon de
conduire mais également diminuer la sinistralite, et e tout
par des plans de formation mais aussi de sensibilisation au
travers des challenges. Nous nouUs attaguons aussiaux as-
pects logistgues ligs aux vehicules, ala flote elle-méme et
258 composition. Toute notre démarche repose surune ap-
proche chiffrée gui permet, service par service, de mesurer
I'mpact dune reduction des co(s.

Qu'est-ce qui justifie aujourd’hui I'intérét porté

pour le marché marocain ?

Premigrement, pour toute réussite duneimplantation surun
marché, il fautdsbond guily altun country manager présent
Cest le cas pour nous aujourdhul au Maroc, Ce quiestim-

«Notre
stratégie

est basée sur
un certain
nombre
doutils

pour hous
orienter

vers des pays
afort
potentiel».

«Pour les entreprises marocaines,
la gestion de flotte est capitalex

partant pour nous, au-gald du Maroc, cest derépandre aun
yral INterdt que NouUs avons 8 proposer notre ensemtle de
services surle continent africain. Concrétement, || estjuste
Bvidentpour toutacteur économigue qui observe [Byalution
des indicateurs macroeconomiques surle continent, que le
Maroceten particulier Casablanca représentent aujourd hui
la plague tournante ou |l estineligent de venir et de déve-
lopper le business a la fois pour la partie marocaine mais
égalerment pourlensemble du conunent africain. Par alleurs,
NOUS 8¥0NS NOUE Un partenariat stratégigue dampleur avec
le premier assureur Auto du Maroc, Seham Assurance.

Quelles sont les spécificités que présente aujourd’hui

le Maroc dans votre secteur d'activité ?

Dés nos premigres analyses, il nous est appary gue, pour
les entreprises maraocaines, la notion de gestion de flotte
érait capitale. Nous avons donc pris conscience que cétait
effectivement un élémentimportant de décision, etcest
dans ce sens quenous navons pas hesité a aborder le mar-
ché domestigue. Nous navons pas voulu venir nous posi-
tionner mals Nous immerger dans les attentes des entre-
prises avec une véritable écoute et une offre adaptée aux
besoins des entreprises marocaines. Aujourd'hul, | estvrai
Que dans lenvironnementmarocain, [approche géolocali-
sation et le suivi de l'approche gestion du parc sontimpor-
=NLS sur ce marché. Lapproche éco-conduite sussi ayec
[analyse que nous pourrions proposer afin de participerala
baisse de la sinistralité, notamment par loptimisation des
comporeements de conduite. || est donc vrai gue ces rois

sujets sontles principaux axes surlesquels nous tablissons
notre stratégie de dévelnppement sur le marche marocain.

Outre le marché marocain, quelle est votre stratégie

de développement dans I'ensemble des pays ciblés ?

& eu deux stapes dans notre approche internationale. |1y
8 Une éape que je qualifierais de pool et une Slape de push.
La premiére a &t pour NoUS [a réponse & des opportunités
Ul S0 80N Presentees, soit par une relstion avec des country
MAaNagers QUi NoUs ontinvites a nous intéresser 3 el ou el
marche, soit davoir récolté desinformations surl‘appétence
de el ou tel marche pour les offres que nous proposans.
Nous sommes actuellement dans une phase de push gui
consiste pour nous, au-dela du fait de se contenter de ré-
pondre & des sollicitations, dadopter une demarche analy-
tique et stratégique quinous permet détudier dans un certain
nombre de pays ®tat du marche, de l'environnement
concurrentiel et surtout 'appétence du pays 3 integrer ce
type de technologies. Nous avans desormais un plan dac-
1ion quinous permeatra de nous positionnar surun certain
nombrede pays exrémement variés, notamment des pays
d'Afrique, mais aussila Colombie ou encore Singapour avec,
Loujours, une vértable stratégie basée surla maturité et la
croissance du marché duvehicule etlintérét qui peut Btre
relevé par rapport aux services du venioule connecte. Enfin,
notre stratgie est essentellement basée sur un certain
nombre doutls Que nous avons réalisés pour nous orlenter
vers des pays afort patentel, et certaing pays sont plus éli-
Qibles pour nous désormais. @
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ERRACHIDIA

ROYAUME DU MAROC
MINISTERE DE L'AGRICULTURE ET DE LA PECHE MARITIME

OFFICE REGIONAL DE MISE EN VALEUR
AGRICOLE DU TAFILALET

AVIS D’APPEL D'OFFRES OUVERT

Le 25/04/ 2016 ,il scra procédé au sicge de TORMVA du Tafilalet & Errachidia & l'ouverture des plis relatif a
I'appel d'offres ouvert sur offres de prix ci-aprés :

CAUTION ESTIMATION DU
N ORJET PROVISOTRE MATTRE AGREMENT DATE QUVERTURE
TOUVRAGE
Assislance lechnique pour le suivi des
Travaux de plantation du palmier dattier L 1287 000,00
010/2016 dans la palmeraie traditionnelle de Treize mill Un million deux D9 25/04/2016 4 15 heures
Rouaanane cf d'lirrachidia au nivean dela (;,r’:am € cent quatre-vingt-
wonc d'aclion de 'ORMVA du Tafilalel ) sept mille dirhams

Le dossier d'appel d'ollres peul éLre reliré au bureau des marchés de 'ORMVA du Talilalel & Errachidia el peul égalemenl élre
téléchargé a partir du portail des marchés publics : www.marchespublics.gov.ma

Te contenu, la présentation ainsi que le dépdt des dossiers des concurrents doivent étre conformes aux dispositions des
articles 27, 29 ct 31 du déeret n® 2-12-349 relatif aux marchés publics. Les concurrents peuvent

»  Soil déposer conlre récépissé leurs plis dans le bureau d'ordre de 'ORMVA du Talilalel & Errachidia ;
¥ Soit les envoyer par courrier recommandé avec accuse de réception au bureau précité;
»  Soit les remettre au Président de la commission d"appel d'offres au début de la séance et avant I'ouverture des plis.

Les pitees justificatives 4 fournir sont celles prévues a I'article 6 du réglement de consultation des appels d'offres sus visés,




